


Edif. La Democracia 
20 Calle Ruiz Belvis, Caguas



VISIÓN
Ser líder y motor financiero para impulsar la equidad y 
ampliar las oportunidades de Desarrollo Integral en la 
Región Centro Oriental de Puerto Rico.

MISIÓN
Facilitar capital financiero a emprendedores, individuos 
y entidades comunitarias con acceso limitado al crédito 
para promover el Desarrollo Socioeconómico 
Sustentable de la Región Centro Oriental de Puerto Rico.



con la misión de facilitar capital 
financiero a emprendedores, 
individuos y entidades comunitarias 
con acceso limitado al crédito
para promover el Desarrollo 
Socioeconómico Sustentable
de la Región Centro Oriental
de Puerto Rico.

única de corte regional
en Puerto Rico

SOMOS
UNA ORGANIZACION
SIN FINES DE LUCRO



Aguas Buenas, Caguas, 
Cayey, 
Ceiba, Cidra, 
Gurabo, Humacao, 
Juncos, Las Piedras, 
Naguabo y San Lorenzo. 

Servimos a la
Region Centro Oriental



SOMOS UNA INSTITUCIÓN
FINANCIERA DIFERENTE

Somos más flexibles
en el diseño de los programas de crédito



Ofrecemos PRÉSTAMOS
para apoyar a nuestra gente



FONDO EMPRENDER
BADECO provee una nueva forma de facilitar capital y 
productos financieros a los individuos, empresas tradicionales y 
comunitarias de nuestra Región Centro Oriental.  

Es una estrategia de desarrollo económico regional a 
microempresas, actividades de autoempleo, empresas 
pequeñas y medianas y organizaciones comunitarias.



SOMOS UNA INSTITUCIÓN
FINANCIERA DIFERENTE

• No Tradicional
• Emergente
• Joven
• Verde
• Universitari@
• Grupos Minoritarios
• Únicos

– Mujer
– Agricultor
– Tecnología Comunitaria

– Incubadora
– Manufactura

Nos enfocamos en la empresa…



Aceptamos más riesgo
en la creación  de negocios nuevos

o existentes y en expanción.



Cotización / Descripción / Garantía
EQUIPOS



Cotización
INVENTARIO



Cotización
MATERIA PRIMA



Estimado de Construcción,  mano de obra y croqui (layout)
MEJORAS



Intereses
desde 7% 

• Historial de Crédito (garantizadores y dueños)
• Capacidad de Repagos (Fuentes)
• Garantías y/o Colaterales (Dependen del tipo de préstamo)



Se evalúa cada caso individualmente, 
se toma en consideración el 
propósito del préstamo.

Máximo siete (7) años fijos.

Términos
de Repagos



¿Qué necesito para solicitar un 
préstamo comercial?

1. Conocer mi necesidad financiera 
¿Porqué, para qué, y cuánto dinero 
necesito?

2. Plan de Negocios
3. Permisos (en proceso) 
a. Patente
b. Permiso de Uso
c. Registro de Comerciante de Hacienda

Corporaciones
a. Certificado de Incorporación
b. Artículos de Incorporación
c. Seguro Social Patronal

¿Qué necesito para solicitar
un préstamo comercial?



¿Qué necesito para solicitar un 
préstamo comercial?
4. Estimados y Cotizaciones
5. Ingresos del Negocio y/o Proyecciones
6. Estados Bancarios del Negocio y 

Personales
7. Planillas y/o Estados Financieros
8. Contrato Arrendamiento Local o Carta 

de Intención

¿Qué necesito para solicitar
un préstamo comercial?



Los fondos serán destinados 
exclusivamente para los 
propósitos solicitados, emitidos…

•A nombre del Suplidor 
(Equipo, Inventario, Materia Prima)

•A nombre de Contratista
Ferretería (Mejoras)

Desembolsos



• Un buen plan de Negocio es tu mejor carta de presentación.  Abre 
Puertas 

• Conoce tu posición financiera.  
1. Debes tener actualizados tus Estados Financieros del Negocio 

al momento de solicitar el financiamiento no deben tener 
más de 120 días de emitidos. 

2. Tener las Planillas Personales y del Negocio con todos los 
anejos a la mano.

• Conoce cuál es la necesidad de tu negocio. ¿Que necesito y para 
qué? ¿Cuánto me cuesta? ¿Cuantó puedo aportar de mi capital? 
¿Cuánto dinero pediré prestado? ¿Cómo repagaré el dinero?

Do's

• No conocer cómo está tu crédito. Si estas bajo Ley de Quiebra
no eres elegible para pedir dinero prestado. 

• No tener los permisos adecuados para operar el negocio
• No entregar toda la documentación requerida al momento de 

radicar el financiamiento.  Se retrasa el proceso, pierdes tiempo 
valioso.

• No saber cuál es tu necesidad financiera

Don'ts



• De ser necesario contar con colaterales y garantías para el 
financiamiento.

• Debes mantener una cuenta bancaria exclusivamente para el 
negocio.  

• Sabías que tienes derecho a solicitar un reporte de crédito anual 
sin afectar tu puntuación.  El tener a la mano una copia de tu 
informe de crédito cuando estes buscando alternativas de 
financiamiento, evita indagaciones innecesarias que pueden 
afectar negativamente  tú puntuación crediticia.

• Solicitar los donativos e incentivos que cualifiques. Es una ayuda 
económica que solo requiere compromiso para obtenerla.

Do's

• No tener experiencia ni conocer la industria del negocio que 
desarrollarás. 

• Mezclar las finanzas personales con las del negocio.
• Incurrir en deudas innecesarias.
• No tomar seminarios técnicos que te ayuden en el manejo del 

negocio.

Don'ts



• Importante debes conocer las condiciones económicas 
del mercado. (Economía del país, pueblo, mundial, 
aspectos industria y competencia, leyes y reglamentos, 
tecnologías)

• Identifica las fuentes primarias de repago para el 
financiento que  pretendes solicitar.

• Debes alianzarte con una empresa o persona que te 
asesore durante el desarrollo del negocio.

Do's

• No crear alianzas o ser miembro con entidades y/o asociaciones 
del tipo de negocio que esté operando.

Don'ts



CONTÁCTENOS
Idalí Rivera Vázquez

Tel. (787) 337-8833 
Ext. 20017

irivera@badeco.org

www.facebook.com/badecopr

.badeco.org


